PROYECTO = EL VALOR DE LAS REMESAS

Un negocio cercano

LOS FONDOS QUE LOS EMIGRANTES ENVIAN AL PERU PODRIAN SERVIR COMO UN
CANAL PARA ABRIR OPORTUNIDADES DE REALIZAR NEGOCIOS CON EL EXTERIOR.

El pariente que usted tiene
en el extranjero podria con-
vertirse en su socio de nego-
cios. Por ejemplo, si quiere
conocer un mercado para
exportar, su familiar podria
representarlo enla basque-
da de contactos. El econo-
mista Guido Maggi, presi-
dente del Observatorio para
el Desarrollo Territorial dela
Universidad Catdlica Sedes
Sapientiae, dicequelamayor
partedelasremesassirve hoy
para cubrir gastos desalud y
educacion, y soloel 5% vaal
ahorro o es usado paraim-
pulsarunemprendimiento.

La propuesta de Maggi,
quienharealizadounainves-
tigacién sobreeltema, esque
el familiar en el extranjero o
el residente en el Pert en-
cuentren una oportunidad
de negocio que pueda ser
atil para los dos. “Un dise-
fiador grafico o un contador
podrian dar servicios desde
Limaa empresas del extran-
jerodondeviva su pariente”.

Maggi dice queesteesun
tema que deberia interesarle
alos gobiernoslocales. “Las
remesassonuntemaprivado
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delasfamilias, perolas opor-
tunidades para desarrollar
negocioslesdebeinteresaral
Estadoy otrasinstituciones.
Se debe contar con aliados
estratégicos en el extranjero
que guien alosinmigrantes
enlabtisquedade oportuni-
dades conempresas”.

EL DINERO QUE VIENE

La variacién en el tipo de
cambio ha hecho que las
remesas en dolares tengan
hoymenor pesoenel presu-

puesto mensual de la fami-
lia. Por eso, dice Guido Ma-
ggi, sehace médsnecesario
encontrar otras oportunida-
des de tener ingresos como
formarunaempresa. “Enel
extranjero hay crisis y por
eso los migrantes no pue-
denaumentarlacantidadde
lasremesas, solo crece cuan-
do se envia por Navidad o el
Diadela Madre”.
Porahora,la Universidad
Catdlica Sedes Sapientiae
conalgunas ONG de Europa

@I.‘"-l

JULIO ESCALANTE
IDEAS. "NO

TODOS LOS
INMIGRAN-
TES QUE-
RRAN SER
EMPRESA-
RIOS, PERO
HAY QUE
AYUDAR A
LOS QUE DE-
SEANESTA
OPCION",
SUGIERE
GUIDO
MAGGL.

hanpresentadoeste proyecto
ala Comunidad de Madridy
ala Uni6n Europea parare-
cibirun financiamiento que
propicie negocios entre mi-
grantesysus familiares. A

Lasremesas en el Peru este
anollegarianaUS$2.600
millones, lo que significaun
5% de crecimiento.

DEMANDAS

REVISE LAS BASES DE COMPRAS ESTATALES EN WWW2.MIEMPRESA.GOB.PE/COMPRAS_ESTATALES/MAIN.PHP

ENTIDAD: MINISTERIO DE
ECONOMIA. REQUIERE:
SERVICIO DE SEGURIDAD Y
VIGILANCIA PARA EL LOCAL
CENTRAL Y ANEXOS.

PLAZO DE PARTICIPACION: 21 DE
FEBRERO. BUENA PRO: 7 DE
MARZO. VALOR REFERENCIAL:
S/.6'080.065

ENTIDAD: SUPERINTENDENCIA
DE BANCA, SEGUROS Y
ADMINISTRADORAS DE
FONDOS DE PENSIONES.
REQUIERE: SERVICIO DE
LIMPIEZA Y JARDINERIA.
PLAZO DE PARTICIPACION: 13 DE
MARZO. BUENA PRO: 27 DE
MARZO. VALOR REFERENCIAL:
S/.2'366.400

ENTIDAD: EMPRESA DE
SERVICIOS DE LIMPIEZA
MUNICIPAL PUBLICA DEL
CALLAO. requiere: SERVICIO
DE LIMPIEZA DE TECHOS.
PLAZO DE PARTICIPACION: 29 DE
FEBRERO. BUENA PRO: 8 DE
MARZO. VALOR REFERENCIAL:
S/.1267.860

ENTIDAD: MUNICIPALIDAD
DISTRITAL DE SAN JUAN DE
MIRAFLORES

REQUIERE: SERVICIO

DE RECOLECCION Y
TRANSPORTE DE RESIDUOS
SOLIDOS. PLAZO DE
PARTICIPACION: 27 DE FEBRERO
BUENA PRO: 12 DE MARZO. VALOR
REFERENCIAL: S/.2'200.000

ENTIDAD: GOBIERNO
REGIONAL DEL CALLAO
REQUIERE: PAVIMENTACION

DE PISTAS Y VEREDAS

EN VENTANILLA. PLAZO DE
PARTICIPACION: 27 DE FEBRERO.
BUENA PRO: 6 DE MARZO. VALOR
REFERENCIAL: S/.2'344.096.

ENTIDAD: GOBIERNO
REGIONAL DE AREQUIPA
REQUIERE: PERFORADORA
NEUMATICA. PLAZO DE
PARTICIPACION: 29 DE FEBRERO
BUENA PRO: 6 DE MARZO. VALOR
REFERENCIAL: S/.654.000.

ENTIDAD: MUNICIPALIDAD
DISTRITAL DE OCONGATE
(CUSCO). rRequiere: TUBERIAS

PVC. PLAZO DE PARTICIPACION: 7
DE MARZO. BUENA PRO: 13 DE
MARZO. VALOR REFERENCIAL:
S/.744.758.

ENTIDAD: MUNICIPALIDAD
DISTRITAL DE ATE. REQUIERE:
SERVICIO DE CAMARAS DE
VIDEOVIGILANCIA. PLAZO DE
PARTICIPACION: 28 DE FEBRERO.
BUENA PRO: 8 DE MARZO. VALOR
REFERENCIAL: S/.6'500.000.

ENTIDAD: SUNAT. REQUIERE:
SERVICIO DE MENSAJERIA
NACIONAL DESDE LIMA

Y CALLAO. PLAZO DE
PARTICIPACION: 8 DE MARZO.
BUENA PRO: 22 DE MARZO.
VALOR REFERENCIAL: S/.676.551.
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L.a humildad
se cultiva

No siempre estamos al mando.

Seremos inteligentes si sabemos
reconocer nuestras limitaciones.

La primera vez que me enfrenté al complejo texto de un filésofo
aleman del siglo pasado, sufriuna especie de trauma intelectual.
No entendia nada. Conocia todas las palabras del parrafo que

se reflejaban en mis lentes, pero no entendia nada. Las frases
eran cripticas. Entonces me di cuenta de que debia ir con lentitud
tratando de captar cada oracion para hilarla con la siguiente y
descubrir cual era el argumento que el autor tejia pacientemente.

Fue mi primer ejercicio sincero de humildad intelectual. Yonolo
busqué. Tenia que leer para el examen de la facultad, asi que no
podia distraerme nibuscar excusas mediocres. Y sentado alli,
impotente ante un lenguaje para el cual no estaba preparado ni
habia sido educado, tuve que organizar una estrategia cognitiva
gue me permitiera postular a una forma de pensamiento
desconocida para mi.

Alolargo de la vida he pasado muchas veces por esto, aunque
de forma menos dramatica. Me ha sucedido en diversos ambitos
profesionales menos grandilocuentes que la metafisica. Me pasa,
por ejemplo, cuando la discusion de los macroeconomistas se
pone densa. Cuando mi administradora analiza con el asesor de
finanzas vinculos insospechados para mi en el balance financiero
de nuestra consultora. Cuando mi productora me reprocha que
planifico las cosas operativas al revés y le complico la ejecucion de
un proyecto.

Uno acepta
que es mejor
delegar en vez
de persistir en
eltropezon

Es asi como uno reconoce sus
limitaciones y va aprendiendo
que lainteligencia se forja a partir
del reconocimiento de dichas
limitaciones. Entonces uno
aprende a escuchar y a seguir las
indicaciones de los que si saben.
Es asicomo uno acepta que es
mejor delegar en vez de persistir
en eltropezon o la arbitrariedad.
De estaformauno abandonala
fantasia de la omnipotencia, que los pequefios éxitos cotidianos
avivan, y comprende que si queremos hacer las cosas bien, uno
debe ser parte del movimiento.

Cada quien tiene una forma de inteligencia mas desarrollada
que otras; lo prudente, entonces, consiste en reconocer cuando
nos tocair de pilotos o cuando de copilotos o pasajeros. Cuando
reconocemos nuestras limitaciones sucede, de pronto, que
nuestras capacidades adquieren un nuevo brillo.

(*) DIRECTOR DE TORONJA, CENTRAL DE COMUNICADORES
(WWW.TORONJA.PE)




